
Wenn der Tod zur Kostenfalle droht
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Warum über das Thema Tod sprechen?

Wer hat 40.000 € auf 

einem sofort 

verfügbarem und 

gesichertem Konto?
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Zahlungspflicht in Deutschland

Kinder

Eltern

Großeltern

Enkelkinder

Geschwister

EhepartnerEhepartner

Bestattungsgesetze der einzelnen Bundesländer

▪ In Deutschland obliegt die Bestattungspflicht und das Recht zur 

Totenfürsorge grundsätzlich den nächsten Angehörigen. 

§
Bestattungsgesetz Nordrhein-Westfalen | § 8 Bestattungspflicht

(1) Zur Bestattung verpflichtet sind in der nachstehenden Rangfolge 

Ehegatten, 

Lebenspartner, 

volljährige Kinder, 

Eltern, 

volljährige Geschwister, 

Großeltern und 

volljährige Enkelkinder (Hinterbliebene). 

Soweit diese ihrer Verpflichtung nicht oder nicht rechtzeitig nachkommen, hat die örtliche 

Ordnungsbehörde der Gemeinde, auf deren Gebiet der Tod eingetreten oder die oder der Tote 

gefunden worden ist, die Bestattung zu veranlassen.



Angehörige entlasten – Trauer ermöglichen

23 Prozent haben über 

die Organisation und die 

Wünsche für die eigene 

Bestattung gesprochen.

8 Prozent haben 

eine entsprechende 

Vorsorge getroffen.
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IHR BERATUNGSPOTENZIAL: 

Geben Sie Ihren Kunden das gute 

Gefühl alles geregelt zu haben, 

um selbstbestimmt über 

den Tod hinaus zu handeln.



Haben Sie schon Angehörige und Freunde in der Trauer 

begleitet?

18 – 29 Jährige 30 – 44 Jährige 45 – 59 Jährige

53 % 73 % 65 %

60 Jahre und älter

62 %

Der Umgang mit Trauer ist ein 

generationenübergreifendes Thema.



Das Finanzielle Risiko!
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Alexander Ittner

10.000,00 € 10.000,00 € 10.000,00 € 10.000,00 €

10.000,00 €

10.000,00 € 10.000,00 €

70.000 €



Das Finanzielle Risiko!

7

Alexander Ittner

10.000,00 € 10.000,00 € 10.000,00 € 10.000,00 €

10.000,00 €

10.000,00 € 10.000,00 €

43.333,37 €
6.666,66 €

6.666,66 €

6.666,66 €

6.666,66 €



Zeitliche Betrachtung eines Todesfalls
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Das A und O der Organisation

+ Leichenschau und Totenschein

+ Sterbeurkunde und Duplikate

+ Todesanzeige

+ Einladungen für Trauerfeier

+ Sarg oder Urne

+ Innenausstattung des Sarges (Kissen, 

Decken und Polster)

+ hygienische Versorgung des Verstorbenen

+ Totenbekleidung

+ Ankleiden und Einbetten (Einsargung)

+ Kühlungsraum

+ Überführung

+ Kremationsleichenschau (2. Leichenschau 

bei Feuerbestattung)

+ Kremation

+ Totenmesse

+ Aufbahrung und Trauerhallengestaltung

+ Nutzung von Trauerhalle oder 

Friedhofskapelle

+ Sargschmuck und Trauerkränze

+ Trauerredner

+ Trauermusik bzw. musikalische Gestaltung

+ Sargträger

+ Leichenschmaus (Bewirtung der 

Trauergäste)

+ Beisetzung (Beisetzungsgebühr)

+ Friedhofsnutzung 

(Friedhofsgebühr/Grabkosten)

+ provisorische Grabanlage nach der 

Beisetzung

+ Grabstein und Steinmetz

+ Grabeinfassung und Grabsteinaufstellung

+ erste dauerhafte Grabgestaltung

+ Grabpflege oder Dauergrabpflege

+ Danksagungen
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Das Scenarium

▪ Selbstbestimmte Zeremonie

▪ Entlastung der Angehörigen

Heute schon an morgen denken…

Ein beruhigendes Gefühl, wenn alles gut geregelt ist!
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Bestattungskosten Rechner

1. Bestattungsart

2. Ausführung

3. Anzahl Gäste

4. Sonstige Wünsche in €
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Wer wir sind und wofür wir stehen

Fast 100 Jahre 

Erfahrung

1,7 Mio. 
zufriedene Kunden

7 Mrd. 
versichertes Kapital

Über 3.200 direkte 

Vertriebspartner

Der Spezialist 
„mit der DNA eines Bestatters“

Bestattungsorganisation für 
die Opfer von MH-17



Monuta! Wo wir herkommen.
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Niederländischer 
Spezialist für 

die Trauerfall-Vorsorge 
seit 1923

130
Beerdigungsinstitute
in den Niederlande

10 
Krematorien

in den Niederlande



▪ Tarif mit Gesundheitsbestätigung oder Wartezeit

▪ Lebenslanger Versicherungsschutz 

(Der Vertrag endet nur durch Kündigung oder Tod (Leistungsfall))

▪ Schnelle und steuerfreie Auszahlung 

▪ Eintrittsalter ab 18. bis zum 74. Lebensjahr

▪ Versicherungssumme ab 5.000 € bis 15.000 €

▪ Kostenfreie Kindermitversicherung je Kind bis 5.000 €

(Ab der 24. Schwangerschaftswoche bis zum vollendeten 18. Lebensjahr)

▪ Weltweiter Versicherungsschutz

▪ Kostenlose telefonische Erstberatung zu Rechtsvorsorgethemen

Die Absicherung der Kosten im Sterbefall



▪ Prämienkalkulation:

Für jedes Geburtsdatum unserer Kunden:innen wird eine individuelle Prämie 

berechnet.

Tag; Monat; Jahr ➔ ergibt mit dem Beginndatum eine individuelle Prämie

▪ Prämienzahlungsdauer:

lebenslang ➔Wie lang ist das?

▪ Zinskalkulation:

In der Kalkulation eines Tarifes wird einmal, und zwar zu Beginn die Zinskalkulation 

vorgenommen, es sei denn der Höchstrechnungszins ändert sich. 

(Senkung  ab 01.01.2022 auf 0,25 %)

▪ Als Niederländisches Produkt sind wir nicht an die Garantiezinsen im deutschen 

Markt gebunden. Der Beitrag ist variabel und wird jährlich neu kalkuliert. 

Tarifmerkmale:

15
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Versicherungsmathematik für nicht Aktuare

Nur für Demonstrationszwecken



https://www.monuta.de/zins/

17



Beitragsbeispiele

Die Werte der Tabelle bilden ein unverbindliches Beispiel ab. Sie werden individuell für jeden Kunden berechnet.

Die Werte können je nach Alter, Versicherungssumme und Laufzeit unterschiedlich ausfallen.



Die Prämien im Deutschen Markt

19

Im Beitragsvergleich ist Monuta unter den Top Anbietern.

Die Zielgruppe U60

Eintrittsalter
Monuta sofortiger 

Versicherungsschutz
günstigster Beitrag 

Deutscher Versicherer
teuerster Beitrag

Deutscher Versicherer

35 23,83 € + 0,11 € + 2,37 €

40 21,31 € + 1,14 € + 14,07 €

45 24,71 € + 1,50 € + 14,62 € 

50 28,88 € + 2,14 € + 16,33 € 

55 34,16 € + 3,14 € + 18,95 € 

60 40,76 € + 5,02 € + 23,32 € 

* 10.000 € Versicherungssumme / Geburtsdatum 01.01. / Lebenslanger Versicherungsschutz / Vergleich über Softfair



Die Prämien im Deutschen Markt
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Im Beitragsvergleich ist Monuta unter den Top Anbietern.

Die Zielgruppe Ü60

EA
Monuta sofortiger 

Versicherungsschutz
günstigster Beitrag 

Deutscher Versicherer

61 33,77 € + 3,75 € 

62 35,02 € + 4,42 € 

63 36,32 € + 5,36 € 

64 37,74 € + 6,21 € 

65 39,27 € + 6,75 € 

66 40,93 € + 7,23 € 

67 42,68 € + 7,76 € 

EA
Monuta sofortiger 

Versicherungsschutz
günstigster Beitrag 

Deutscher Versicherer

68 44,57 € + 8,31 € 

69 46,63 € + 8,84 € 

70 48,84 € + 9,39 € 

71 51,25 € + 9,92 € 

72 53,85 € + 10,45 € 

73 56,71 € + 10,95 € 

74 59,79 € + 11,50 € 

* 10.000 € Versicherungssumme / Geburtsdatum 01.01. / Lebenslanger Versicherungsschutz / Vergleich über Softfair
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Das sollte der Standard einer Trauerfall-Vorsorge sein

▪ Zukunftssichere Kalkulation

▪ Garantierte Leistungen

▪ Sichere und schnelle Auszahlung

▪ Einfache Organisation



Gutes Bauchgefühl, gute Vorteile, guter Service
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Vorteile Kunde

Vorteile Vermittler
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Wie wir Sie sonst noch unterstützen!
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Scenarium Familienstammbaum Bestattungskostenrechner Abschiedsprozess

Monuta Zerreißprobe Wegweiser zur Kundenbetreuung
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Kampagnen



Kampagnen im Bestand…
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Kampagnen im Bestand

▪ Bedarf wecken

▪ Direkte Kundenansprache

▪ Viel Raum für individuelle Ideen
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Kampagnen
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Kampagnen



Kampagnen im Bestand…
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Keine Mailadresse vorhanden?

▪ Kampagnen über Whats App, SMS

▪ Social Media Kanäle:



Kampagnen im Bestand…
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Was hilft noch?

Es geht aber nach wie vor die klassische Weise:

Serienbrief erstellen --- Kunden anrufen --- Termin vereinbaren…



Deutsche 

Bestattungsarten
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Selbstbestimmt und Frei

+
Monuta 

Bestattungsarten
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BaumFrieden
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Gutes Bauchgefühl, gute Vorteile, guter Service
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Vorteile Kunde

Vorteile Vermittler



Rund 25 % Sprechen über Trauerfall-Vorsorge.

Rund 50 % habe direkt oder indirekt Erfahrung mit der Trauerfall-Vorsorge.

100 % haben noch kein Mittel für die Unsterblichkeit.

Geld verdienen mit Sterbegeldversicherung?

Das mit der Frage:
Haben Sie 40.000 € auf einem sofort 
verfügbarem und gesichertem Konto?

Sprechen Sie in der Woche nur zwei Kunden auf Monuta an.

Sagen 25 % davon Ja! Im Ø 800 € Provision
Sagen 50 % davon Ja! Im Ø 1.600 € Provision
Sagen 100 % ja! Im Ø 3.200 € Provision



Vertriebsservice Innendienst:

Haben Sie noch Fragen?

Wir sind gerne für Sie da!

Leiter Vertriebsservice

Ralf Dolz

Vertriebsservice

Kim Grenzdörfer

Vertriebsservice

Patrik Gester-Gerstmann

Vertriebsservice

Philipp Husse

0211 522 953 554 makler@monuta.de
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Vertriebsservice

Onur Ur

mailto:makler@monuta.de


Vertriebsservice Innendienst:

Haben Sie noch Fragen?

Wir sind gerne für Sie da!

Key Account 

Manager

0173 18 40 994

 aittner@monuta.de

Alexander Ittner

0211 522 953 554 makler@monuta.de
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mailto:aittner@monuta.de
mailto:makler@monuta.de


Vielen Dank 

für Ihre Aufmerksamkeit!



Die im Rahmen dieser Präsentation verwendeten Folien und sonstigen Unterlagen geben unsere 

aktuelle Einschätzung auf der Basis der derzeit geltenden Gesetze und ihrer Auslegung wieder. 

Die Präsentation ist unter vortragsdidaktischen Aspekten erstellt und erhebt keinen Anspruch auf 

Vollständigkeit. Sie ist damit weder geeignet, eine Beurteilung im konkreten Einzelfall abzuleiten, 

noch kann sie als Basis für vertragliche Vereinbarungen herangezogen werden. 

Durch die Überlassung der Präsentation wird eine Haftung unseres Unternehmens gegenüber dem 

Teilnehmer der Präsentation oder dritten Personen in keiner Weise begründet. Die Inhalte dieser 

Präsentation sind das geistige und wirtschaftliche Eigentum unseres Unternehmens und unterliegen 

unserem Copyright. Das bedeutet, dass sie vom Empfänger nur für eigene Zwecke verwendet 

werden dürfen. 

Jede weitere Verwendung, insbesondere die Weitergabe an dritte Personen im Original, als Kopie, 

in Auszügen oder auf elektronischem Weg, bedarf der ausdrücklichen schriftlichen Zustimmung des 

Eigentümers.

Impressum


